handel

Um Wachstumsmirkte in der DOB
rangte sich alles beim B. BTE-Kongress
fiir Damenoberbekleidung in Ditsel-
derf. Iweilbhundert Beswcher hirten nicht
mur zu, sondern diskutierten auch eifrig
ber die Chancen und Missstande in der
DOB. Und dass Wachstumschancen da
sind - trotz einem Umiatominus der DOB-
Branche won swet Prasent in 2004 - wurde
von Miemandem berweifelt Sie werden im
Facheinzelhandel vor allem in den Seq-
menten Premium, Forever Young und im
zines klaren Kunden-Orientierung mit Profil
gesehen,

Fur dem Facheinzelhandel stellt die wach-
sende Zahl der alter werdenden Fraven ein
grofies Umsatrpotensial dar - wenn sich
Handel und Imdustrie dasrauf einstellen
kénnen. Dass aber der Markt fibr die dhere
Eundin moch nicht perfekt funktionsert,
wusste auch Elaus Magnus, BTE-Prisident
und Inhaber des Modehauses Magnus in
Alfeld, ru benchien. .Wir haben eine mn
hoch ausgeprigte Jugendonentiereng. Zu
viele Winsche bleiben fdr die 45+
Ceneration offen, allen voran Passform,
Sortimentsangebot und Fielgruppenmar-
keting”, weill der Branchenkenner Magnus,
Ein weiteres Wachstumsfeld ist der Pre-
mim-Maikt Aber micht nur. Wachstum ist
auch in der preslichen Maitte maglich, aber
mit dem richtigen, reitgemiBen Konzept™
Denn, so die Prognose von Klaus Magnus:
Die profillose Mitte wird weiter stark ver-
lberen, weil die Gefahr der Austauschbar
kst dort am gebdten ist” KR

BTE-KONGRESS
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Mut zu
Nischen-Konzepten

‘Die Zukunft des Modefacheinzelhan-
dels ist in der Mische'. Von dieser Aus-
sage ist Karsten Torner, Geschiftsfiih-
rer der T.U.B. Unternehmensberatung
in K&ln, dberzeugt und welll das auch
an Hand von Beispielen aus seiner
Praxis zu belegen. Und war in der Ni-
gohe arfolgreich st behatrschl die
selektive Hundenansprache, Kntisch
baurtellt er daher eine ru starke
Abhéngigket von einzalnen Lieferanten
mit Systemfidchen. _Falls der Anbiater
mal eine oder el Salsons schlechie
Eollektionen entwickelt, kann sich dor
Textileinpelhdndier nicht schnell genug
umarientienen.”

Daher haifit seine Emplehlung: System-
fidache |a, aber immer in Kombination
mit Kreativ-Fachen und diese sollten
nur fnt Lieferanten, die for dia Bundin-
nEn niu und interessant sind, gestanat
wernden, Baispiglsweise fohrt die TUB.
jéhrlich Orderreisen mit Einzelhdndiemn
nach Bologna durch, um newe und aus-
gefallens Artikel in Anfangspreisiagen
abrusortieren. Und hier ein Tipp von
Harsten Torer, Startén Sie morgens
rih win 6cht Uki, wall fur dann dia
grageren Grofen noch fu haben sind,”

Epylin Tomer

Als Praxis-Beispiele aus dem Inhaber
gefubrien Textilesnralhandsl fihrl Kars-
ten Torner die individuellen Honcepte
Jesske am Dom aus Greifswald und
Swawol aus limenau auf, die erfolgreich
restrukiuriart und axpandiert haben;



